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ON RECIDIVE 
Le printemps arrive, avec ses bourgeons, ses
températures clémentes, les jours qui rallongent…
Et la bonne humeur qui va avec…
Voici donc la deuxième édition de notre
newsletter trimestrielle en espérant qu’elle vous
apporte tout ce dont vous avez recherchez pour
vous sentir bien dans votre métier et la relation
avec vos élèves, nous comptons sur vous pour
faire vivre ce moment de partage, Vos retours
sont primordiaux pour répondre à vos besoins,
nhésitez pas à nous contacter ; 

CONTACTER  L'APV
SOMMAIRE

LE CONGRES 2023

LA PETITE HISTOIRE DE
L'APV

LES ASTUCES GENIALY

NOS PARTENAIRES
HISTORIQUES

LE JEU SOUVENIRS

L'INTERVIEW DU
TRIMESTRE

# 2 

LA PAROLE EST A VOUS

d h i è

newsapv@gmail.com 

@apvinfo
Christopher Gérard

06 28 81 65 51

WEBINAIRE SHOPVALLEY

DEVENEZ AMBASSADEUR

FOIRE AUX QUESTIONS

https://www.apv-association.fr/
http://apvinfo/
http://apvinfo/


Présentation de nos partenaires historiques 

On vous en dit un peu plus sur le congrès 2023 

FELICITATION 100% de pronostics gagnants !
ELBEUF est en effet la ville qui accueillera le
prochain congrés sur le thème :

Comment accompagner tous nos
élèves face aux défis de l’école
inclusive et contribuer à leur réussite ? 

https://www.enseignants.hachette-education.com/lycee-professionnel
https://www.mije.com/voyage-scolaire
https://www.fvd.fr/la-vente-directe/les-metiers-de-la-vente-directe/
https://www.kadodis.fr/ecole-et-association/financer-projet-scolaire-association-vente-chocolat/
https://france-challenges.com/
https://www.shopexpertvalley.com/actualites
https://www.editions-delagrave.fr/catalogue/lycee-professionnel-cfa
https://www.editions-foucher.fr/recherche-enseignants/diplome/bac-pro-6706
https://www.education.gouv.fr/reussir-au-lycee/la-voie-professionnelle-au-lycee-12101
https://enseignants.nathan.fr/enseignants/lycee-professionnel/


Un accent chantant et la tête toujours pleine de projets voilà ce qui pourrait me caractériser en
quelques mots.
Après avoir été responsable des ventes et du marketing à France Télécom pendant 13 ans, j'ai
rebondi en tant que PLP éco-gestion vente et DNL dans l'académie de Toulouse pendant 17 ans.
Maintenant, ma troisième carrière vient de démarrer depuis 3 mois en tant que chef d'entreprise !
Dans ma nouvelle activité professionnelle, je reste partenaire de l'APV en proposant des opérations
pédagogiques de vente innovantes avec France Challenges. Je suis en charge de la création de tous
les supports pédagogiques offerts aux enseignant(e)s dans nos deux challenges annuels
(scénarios, DNL, co-intervention, jeux pédagogiques. révisions...)
J'ai connu l'APV en 2016. J'ai été éblouie dès ma première participation au congrès de Versailles
par la qualité des échanges et des ateliers et par l'esprit de camaraderie de l'APV. J'ai, dans la
foulée, organisé avec 2 autres collègues le congrès 2018 à Albi. Je vous incite vraiment à proposer
à votre établissement un tel évènement, très fédérateur entre filières et qui peut s'inscrire
parfaitement dans plusieurs chefs-d'œuvre. Mon attachement et ma fidélité à l'APV m'ont
naturellement conduite à adhérer et à participer aux séminaires annuels jusqu'à aujourd'hui.
Cette association est UNIQUE , opérationnelle et stimulante, venez le découvrir par vous-mêmes
au 40ème congrès en Normandie !

L’interview du trimestre 

Martine
 PRALONG

(FAURE)

 Partenaire fidèle
FRANCE CHALLENGE 



Le mercredi 15 mars a eu lieu un webinaire avec Expert Shop Valley.
Ont été abordés les thèmes suivants : 
- une présentation de l'entreprise qui est spécialisée dans les observations
des innovations dans les commerces ainsi que les tendances
- une présentation des réseaux de proximité, qui sont situés plutôt en
périphérie des villes, ayant une démarche RSE, 
- les discounters, tel Action, Zeeman, Tedi qui va implanter son 1er magasin à
Évreux
- les nouvelles tendances de commerce, faisant participer le client (par
exemple en réalisant ses propres cosmétiques...)
- de nouveaux concepts de restauration venus de l'étranger : restaurant
asiatique, monoproduit, avec une marge de liberté pour les franchisés
- des commerces basés sur la seconde main, avec atelier réparation ouvert au
public
- le concept DNVB, d'abord e-commerce puis en physique

Les nouveaux concepts utilisent le storytelling pour une meilleure expérience
client.
En résumé, webinaire très intéressant, qui nous permet de compléter notre
culture professionnelle, car on connaît bien les concepts autour de nous, en
région, et pas nécessairement ce qui se fait ailleurs ou les tendances à venir. 
Un moment d'échange sur les actualités commerciales et notre souhait pour le
prochain webinaire.
Format court, 30 minutes, très concis, qui va à l'essentiel, facile de se libérer
ce temps pour y participer.
Professionnelle très à l'écoute de nos envies
 
Très bien pour notre veille commerciale.
Hâte du prochain. 
Fabienne

 Pour ceux qui n’ont pas pu se connecter le 15 mars, retrouvez toutes les
informations déjà reçues par mail en cliquant sur le lien ci-contre :

Bilan du webinaire du trimestre dernier 

PROCHAIN RENDEZ-VOUS 

le mercredi 28 juin à 15h pour 30 mn sur une
veille informationnelle semblable au précédent
webinaire mais axé sur une angle plus «
service » dans le point de vente. 

 Un lien de connexion vous sera envoyé par mail
très prochainement (n’hésitez pas à nous répondre
mail indiquant votre potentielle participation afin
d’avoir un  aperçu du nombre de convives) 

https://meet.google.com/aok-ijku-sis




Les parrains et marraines à l’honneur:
Depuis la création de l'association (ou presque), pendant la soirée de
Gala, les marraines et parrains étaient appelés pour élire son ou sa
filleul(e). Pour ma part, c'était plaisir d'avoir comme filleule Nathalie
Dupin, d'autant plus que nous sommes dans la même académie. Grâce à
l'APV, nous avons renforcé nos échanges en dehors du congrès. Le
contact a tellement bien fonctionné que Nathalie est rentrée dans le
bureau cette année. Je suis très fière d'elle, elle s'investit énormément
pour notre association. Je crois que c'est le prénom qui veut ça !! 
Cette tradition a été un peu malmenées ces dernières années mais pour
ses 40 ans l'APV veut retrouver ses traditions. 
Cendrine C.                                                 

La petite histoire de l’APV 

On vous met au défi....

Quel est le N°
de la photo ou
on peut voir 

Nathalie et Cendrine
?

 
Envoyez-nous un

maximum
de photos de vous en DUO

Parrain/Marraine-Filleul(e)

&

newsapv@gmail.com 



Les bons souvenirs..... QuelleQuelleQuelle
Ville?Ville?Ville?N°01N°01N°01

   

N°02N°02N°02

   

N°03N°03N°03

   

QuelQuelQuel
lycée?lycée?lycée?N°04N°04N°04

   
N°05N°05N°05

   



N°09N°09N°09

   

Les bons souvenirs (suite)..... 

N°06N°06N°06

   
QuelleQuelleQuelle
année?année?année?

QuelQuelQuel
Thème?Thème?Thème?

N°07N°07N°07

   

N°08N°08N°08

   

N°10N°10N°10

   



Les bons souvenirs (fin)..... 

QuellesQuellesQuelles
personnes?personnes?personnes?

Vos réponses à la 
question du trimestre dernier 

Quelle maxime illustre ce dessin? 
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La Foire aux Questions  

Cette rubrique est la votre, questions, réponse à des questions,
témoignage, coup de gueule, anecdotes, poésie, citation…..

Écrivez-nous à l’adresse : newsapv@gmail.com

Pourquoi ai-je intérêt à adhérer à l'APV ?
En tant que professeur d'éco-gestion de la voie
professionnelle, je peux participer au congrès
annuel, tous les ans un lieu et un thème différent
mais toujours la même volonté d'accéder à des
conférences de qualité et des rencontres conviviales
entre pairs . De plus des ressources et des webinaires
sont proposés tout au long de l'année.

Quel est le coût pour s'inscrire à l'APV  ?
La cotisation est de 40 euros et se règle à
l'inscription au congrès Elle permet d'accéder aux
trois jours de conférences (les mercredi , jeudi et
vendredi avant les vacances de la Toussaint). Sont à
prévoir en plus les coûts des repas, l'hébergement et
le transport.

Le coût de l'inscription couvre au plus juste
les frais d'organisation du congrès (les salles,
les intervenants, les animations...).
Heureusement de nombreux bénévoles,
partenaires et sponsors sont là pour nous
aider à ne pas faire s'envoler le montant de
cette cotisation .

Pour l'instant le montant de la cotisation est unique, mais devant la demande grandissante d'une
cotisation à prix réduit, nous réfléchissons au moyen éventuel de le mettre en place sans avoir à
révolutionner notre organisation.

Est-il possible d'adhérer à un moindre coût sans aller au congrès 
mais profiter des ressources ?

Pourquoi n'est ce pas gratuit ?

C'est quoi un ambassadeur?
Un ambassadeur est un adhérent, un
sympathisant, un partenaire qui accepte
bénévolement de parler autour de lui de
l'association APV (fiche ambassadeur en
dernière page de cette newsletter) et donner
envie de nous rejoindre en tant que futur 
 adhérent, membre du bureau voire
organisateur du prochain congrès.




